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O Programa tem por finalidade

I. Divulgar as oportunidades comerciais no âmbito da Organização das 
Nações Unidas;

II. Orientar empresas nacionais no processo de registro e cadastro para 
participação no mercado das Nações Unidas;

III. Aumentar as exportações brasileiras para o Sistema das Nações Unidas.



O Sistema da ONU é composto por 38 fundos, programas e agências 
especializadas. Cada uma dessas entidades é autônoma no seu 

processo de licitação de compras de bens e contratos de serviços.

Agências Especializadas:

OIT
FAO
UNESCO
OMS 
Grupo Banco Mundial
FMI
ICAO
IMO
ITU
UPU
OMM
OMPI
IFAD
UNIDO
WTO

Fundos e programas:

UNCTAD
PNUMA
UNICEF 
PNUD
UNFPA 
ACNUR
PMA
UNRWA
UN-HABITAT

Institutos de pesquisa e treinamento:

UNICRI
UNITAR
UNRISD
UNIDIR
INSTRAW

Organizações relacionadas:

OMC
IAEA
CTBTO Prep.com
OPCW

Outras entidades da ONU:

OHCHR
UNOPS
UNU
UNSSC
UNAIDS



• No ano de 2002, a ONU comprou US$ 4 bilhões em bens e serviços. 

• Em 2003, a ONU adquiriu o correspondente a US$ 5 bilhões em 
bens e serviços.  

• No ano de 2004, adquiriu US$ 6,5 bilhões.

• O IAPSO estima que, em 2005, esse volume de compras tenha 
alcançado US$ 8 bilhões.



Total de Bens e Serviços adquiridos pelo Sistema das Nações Unidas 

(em US$ milhões)
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I. Oportunidades comerciais



Doze principais agências da ONU valor adquirido em 2004 

(em milhões de US$) 

PMA – Programa Mundial de Alimentos US$ 1.967
UN/PS – Divisão de Licitação das Nações Unidas US$ 1.255
PNUD – Programa das Nações Unidas para 

o Desenvolvimento  US$    752
UNICEF – Fundo das Nações Unidas para a Infância US$ 711
UNOPS – Escritório das Nações Unidas para 

Serviços de Projetos                         US$    390
OPAS – Organização Pan-Americana de Saúde US$    219
UNRWA – Agência das Nações Unidas para 

Assistência aos Refugiados Palestinos US$    185
UNFPA – Fundo das Nações Unidas para a População US$    160
IAPSO – Escritório para Serviços de Licitação Inter-Agência US$ 142
ACNUR – Alto Comissariado das Nações Unidas para Refugiados US$ 100
FAO – Organização das Nações Unidas para Agricultura e 

Alimentação US$      96
OMS – Organização Mundial da Saúde US$ 63



Os principais bens adquiridos pelas agências especializadas da 
ONU são:

• Alimentos (cereais, óleo vegetal, biscoitos                     
vitaminados)

• Máquinas Agrícolas

• Equipamento Audiovisual

• Equipamento de Telecomunicação

• Material e Equipamento Médico-Hospitalar

• Materiais para Abrigos (barracas, casacos 
de plástico, cobertores, colchões, utensílios de cozinha)

• Vacinas/Contraceptivos

• Veículos motorizados



Os principais serviços contratados pelas agências da ONU são:

• Abastecimento de Água

• Agricultura

• Comunicação

• Construção e Administração

• Fornecimento de Energia Elétrica

• Transporte Aéreo

• Gerenciamento e Consultoria

• Publicações

• Tecnologia de Informação



Para tornarem-se fornecedoras ao Sistema da ONU, é necessário 
que as empresas façam o registro junto ao Mercado Global das 
Nações Unidas (UNGM – United Nations Global Marketplace), no 
sítio www.ungm.org. Após o registro, as empresas passarão a 
fazer parte de um banco de dados que será consultado pelas 
agências da ONU, conforme a demanda de cada uma.



II. Registro e cadastro



1. ENDEREÇO
Nome da Empresa:
Nome da Rua:
Número:
Complemento:
Cidade:
Estado:
País:
Cep:

2. ENDEREÇO PARA CORRESPONDÊNCIA –
(Confirmar  mesmos dados anter iores )

Nome da Empresa:
Nome da Rua:
Número:
Complemento:
Cidade:
Estado:
País:
Cep

FICHA DE CADASTRO
www.ungm.org



3. INFORMAÇÕES DE CONTATO

Telefone com prefixo:
Extensão (se houver):
Fax com Prefixo:
Endereço na Internet:
Pessoa de Contato:
(Nome e sobrenome)

Título do Contato:
(Sr. Sra. Srta. )
Posição:
(Diretor, Assistente, etc) :

E – mail de contato:

4. INFORMAÇÕES FINANCEIRAS
Ano Fiscal 2005
Vendas (Turnover) em US$ mil:
Exportações (Vendas) em US$ mil:

Ano Fiscal 2004
Vendas (Turnover) em US$ mil:
Exportações (Vendas) em US$ mil:

Ano Fiscal 2003
Vendas (Turnover) em US$ mil:
Exportações (Vendas) em US$ mil:



5. INFORMAÇÕES BANCÁRIAS
Nome do Banco:
Nome da Conta (Se houver):
Número da Conta:
Banco - Swift:
Endereço da Agência:
Cidade:
Estado – Província:
País:
Cep:



6. INFORMAÇÕES GERAIS
Natureza do Negócio:

(Agente Autorizado, Consultoria, Produtor ou Trader)
Tipo de Negócio:

(Corporação/Limitada, Agência Governamental, Proprietário Privado/Sociedade, Universidade).
Ano de Estabelecimento:
Razão Social:

(Completa, por extenso, sem abreviaturas).
Número de Empregados em Horário Integral:
Autorização de Licença:

(Entidade em que sua empresa está registrada como entidade legal)
Número da autorização:
A empresa possui algum documento que atesta da política ambiental praticada?
Sim: Não:
Qual:

A empresa possui capital estrangeiro?
Sim: Não:

Sua documentação técnica está disponível em quais idiomas?
Inglês: Português:
Espanhol:
Outra:

Quais são os idiomas de trabalho da empresa?
Inglês: Português:
Espanhol:
Francês:
Alemão:
Outra:



7. INFORMAÇÕES DETALHADAS DA EMPRESA
Nome de Subsidiárias, Associadas e/ou Representações no Exterior (se houver):

Países em que as Subsidiárias, Associadas e/ou Representações estão no Exterior (se houver):

8. CERTIFICAÇÕES
Liste as certificações internacionais que a empresa possui: (se houver)

Liste as certificações locais e nacionais que a empresa possui: (se houver)



9. EXPORTAÇÕES, CONTRATOS E DISPUTAS (Opcional).
Contratos com as agências especializadas da ONU / Nacionais / Estado / Governos Locais nos últimos 3 anos:

Disputas com as agências especializadas da ONU nos últimos 3 anos:

10. MEMBRO DE ORGANIZAÇÕES (Opcional).
Organizações Internacionais de comércio/Organizações profissionais da qual a empresa é membro.

Organizações Nacionais de comércio/Organizações profissionais da qual a empresa é membro.



11. Selecione uma das agências abaixo que seja sua possível compradora.
(Obs: Para conhecer melhor as agência abaixo, gentileza entrar nos sites)

IAEA - International Atomic Energy Agency  www.iaea.org

IAPSO - Inter Agency Procurement Services Office www.iapso.org

ILO - International Labour Organization www.ilo.org

ITC - International Trade Centre  www.intracen.org

UN/PS - United Nations Procurement Service  www.un.org/Depts/ptd/

UNDP - United Nations Development Programme  www.undp.org

UNESCO - United Nations Educational, Scientific and Cultural Organization www.unesco.org

UNFPA - United Nations Population Fund www.unfpa.org

UNHCR - Office of the United Nations High Commissioner for Refugees www.unhcr.org

UNICEF - United Nations Children's Fund www.unicef.org

UNIDO - United Nations Industrial Development Organization www.unido.org

UNOPS - United Nations Office for Project Services www.unops.org

UNRWA - United Nations Relief and Works Agency for Palestine Refugees in the Near East www.unrwa.org

WFP - World Food Programme  www.wfp.org

 WIPO – World Intellectual Property Organization     www.wipo.org



12. Baseadas nas escolhas feitas no passo 11, algumas agências poderão requisitar 

maiores informações neste passo, antes que você possa ser registrado como potencial

fornecedor. Caso isso ocorra, perguntas aparecerão. Caso contrário, você deve ir para o

próximo passo. Questões marcadas com (*) são obrigatórias e devem ser respondidas.

13. Codificação de Produtos - verificar no www.ungm.org



Dicas Práticas

- Objetividade
• Descubra o seu alvo
• Descubra o que o seu alvo compra
• Indique claramente os seus produtos 

- Persistência, resistência e paciência
•       Não desista facilmente: desenvolver e estabelecer contatos e negócios com 

agências da ONU requer o mesmo tempo que se tratando de um novo mercado.
• Responda sempre prontamente a uma solicitação ou pedido de proposta de 

uma das agências das Nações Unidas. (Nota: responda mesmo que você não 
esteja interessado ou disponível, pois isso manterá sua empresa na lista ativa)

• Busque esclarecimentos em caso de dúvida ou reclamação

Lembre-se que a ONU tem princípios humanitários (proibição de trabalho 
infantil, trabalho escravo e fabricação de minas terrestres)



III. Oportunidades para aumentar as exportações para o 
Sistema da ONU



Feira Internacional "Aid & Trade"
25 e 26 de janeiro de 2006 em Genebra, Suiça

SuíçaGenebra

França

Alemanha

Áustria

Itália

Mar Tirreno

Mar
Adriático



Feira Internacional de Dubai
10 a 12 de abril de 2006, em Dubai, Emirados Árabes Unidos

www.dihad.org



Dicas Práticas

• Familiarize-se com os procedimentos de compras e licitações de cada agência 
especializada;

• Mantenha as informações sobre sua empresa e seus produtos sempre atualizadas;

• Marque reuniões com antecedência, isso irá assegurar que a pessoa com quem 
deseja falar estará disponível;

• O perfil da empresa deve ser resumido e contido em uma única página (pode 
incluir anexos) e as apresentações devem ser breves;

• Inclua, no website de sua empresa, referência sobre os produtos em inglês. Isso 
facilitará consultas realizadas pelas agências especializadas;

• Verifique regularmente se há novos anúncios de licitações;



31ª REUNIÃO DO GRUPO DE TRABALHO DE LICITAÇÃO INTER-
AGÊNCIA DAS NAÇÕES UNIDAS

IAPWG



• O Brasil sediará, em 2006, a 31ª Reunião do Grupo de Trabalho 
de Licitação Inter-Agência da ONU. 

• Primeira vez, em 30 anos de existência, que um país da América 
do Sul é sede da Reunião do IAPWG.

• Belo Horizonte, 5 a 9 de junho de 2006.

• O Ministério das Relações Exteriores organizará o evento, que 
contará com a parceria da Federação das Indústrias do Estado 
de Minas Gerais – FIEMG e o apoio do Governo de Minas Gerais 
e da Prefeitura de Belo Horizonte.



O que é o IAPWG?

• Mais antigo grupo de trabalho das Nações Unidas;

• Reúne, anualmente, os Chefes dos Setores de Compras e  
Licitações das agências especializadas da ONU;

• Seus membros discutem temas relacionados à harmonização 
de regras e normas dos processos licitatórios daquelas 
entidades;

• Permite encontros de representantes das agências 
especializadas com empresários do país sede da Reunião.

• Seminário sobre “ Como fazer negócios com as Nações Unidas”  
organizado pelo próprio IAPWG.



Seminários preparatórios a respeito do IAPWG serão organizados em 
diversas capitais brasileiras

* Para acompanhar o assunto, consulte www.braziltradenet.gov.br
ou escreva para dic@mre.gov.br



Muito Obrigado!Muito Obrigado!


